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Publications

En Francais

(2007), (<Caractéristique d'un challenge de ventadhésion des commerciaux:
quelgues recommandations », Décisions Marketingj7 ,nco-écrit avec Christophe
Fournier.

Autres Langues

(2008), “Executives’ perspectives ofthe changinge rafthe saies profession:
understanding their vision ofthe future”, Journdl Business and Industrial
Marketing, 3, 3, avril, co-écrit avec John F. Tandg Christophe Fournier A.
Wise, Sandrine Holiet.

Formation:

2005, Doctorat és Sciences de Gestion du CentrRetderche en Gestion des
Organisations (CREGO) de I'Université Montpelliérsbutenue le ler décembre
2005. Titre de la these :

Une contribution a la compréhension des perceptbméactions des commerciaux
aux challenges de vente - Mention : Tres honorabéx les félicitations du jury a
'unanimité.

1998—1999, MBA, Master of Business Administratiacdrédité par 'AMBA,
Association des MBA), Ecole Supérieure de Commedes Montpellier et
Université de Birmingham, Royaume-Uni.

Domaine de recherche:

Gestion des Ressources Humaines commercialespmgedti la force de vente,
rémunération, motivation.

Mots clefs anglais caractérisant le(s) domaine¢sedherché

Rémunération, challenge, tournoi et concours, mtbwn, stimulation,
performance, mesure quantitative et qualitativeageerformance, controle
Activités réalisées dans le monde professionnéh &RH:

Membre du comité de lectre des Journées Rechemh¥eate - Association
Francaise du Marketing et Association FrancaiseCGastion des Ressources
Humaines.

Membre du comité d'organisation des deux journéesharche: Journée
Association Francaise du Marketing et

Association Francaise de Gestion des RessourcesaiHes) Force de Vente,
10novembre, CEROM et CREGO

Montpellier et 10 juin, CREGO Montpellier.

Appartenance & des comités de lectures de revumscojphones et non
francophones

Lectrice pour le Congres de I'Association Francaiee Marketing (AFM) et le
Congreés I'European Academic Marketing ConferenddAE)

Appartenance a des associations académiques itmbeadas

Membre de [I'Association Francaise de Marketing (AFEt de I'European
Academic Marketing Conference (EMAC)



Etablissements d’enseignement ou de recherche géanavec lesquels des
relations sont entretenues:
Research Selling Center at Baylor University, TEX&H



